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ROUBAIX

tES NENDEZ.VOUS DE

Tanit réinvente
le textile à votrc image
Pour exhiber I'image de sa société, d'une malque ou d'une
collectivité, il y a mieux que le teeshirt XL, La société Tanit s'en est
fait une spécialité, Une réussite qui est d'abord une histoire d'amitié.
DELPlllt{E T0Nt{ERRE delohrle.tonnerre@rcrdec air.r

FFI

t{a
\ '  /

L'équlpe de Tanlt: clnq personnes réactlves ot cr6atlvos qul ont cholsl Roubalx p0ûy fahê d|l loxillo.



alek Fallouh et Ludo-
vic Carré étaiett étu-
diarts sur les bancs

de I'BSSEC. Avec des projets
-déjà- de boîte à monter ensem-
bl€. Mâis chacun a pris soD che-
min. Ils otrt gardé le contact en
menant des caÛièr€s lrès di[é-
rent€s I Malek Fallouh était
chârgé des systèmes d'informa-
tion au centr€ culturel du
monde arabe à Paris. Ludovic
Carré ap s p€nddnt huit ans lâ
direction du marketing pour le
groupe Trois Suisses en Allemâ_
gne
Mal€k a élé le premier à se lan-
cer i il a fondé la société Tanit
cn 1995 en région parisienne.
En 2001, il s'est associé avec
son ( vieux ) camaradeLudovic
qui souhâitait revenir daDs le
Nord de la Fianc€. Les deux
amis ont mis en commun l€urs
compéteûces i le ûarkeling di'
rect, lc contact client, et pour
Malek Fallouh, d origine sy-
Iienne, une connaissânce Poin-
lue d€ ce pays. C'est là-bas qu'il
a créé des partenaliats, sélec-
tionnant des usincs de confec'
tion et y prenant des Pârls.
Le làlt de venù àRoubaix ne de-
vait rien au hâsard I Ludovic
Carré y est né. Il savâit âussi
qu ily avaitlà des compétcnces
dârs lc lcxlile bien sûr, mais
aussi la sérigraphie et ltr brode-
rLe, ( 

^u 
départ on pensait em-

baucher, mais ffnalement, on
sous-lrâite localement avec des
entroprlses trà perlormanbs ),

de publicité). Pour la petite his-
toire. Kamel El Bahi connaissait
l€s locaux dam lesqu€ls Tanit
s'€st installé Grand'Rue : il y a
travaillé, du temps oir l€ lieu
était une supérette. Il s'est in-
vesti dans le tissu local avec
énergie, en étant présent tolam-
ment dans le club des entrepre-
neurs du Musée d'drt et d'indus-
trie André Dilig€nt la Piscine à
Roubaix.
Tanit, ce sont aujourd'hui cinq
personnes et un chifire d'afïai
res qui avoisine les 600.1J00 €.
S'ils réussissent à tirer leur épit-
glc du jeu, c'est aussi parce quc
la quâlité est privilégiée : des pe-
tils tops, des polâires ou des Par-
kas bien coupés, dans une
gamm€ de coloris particulière-
ment ét€ndue. < Nous, on ne
fait que du textile et on le fait
bion ), expliqucnt les deux
amis, visiblement heureux
d'avoir concrétisé leur projet de
jeunesse, a
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(( t'totre to c'est de maftrlser toute la chaîne
de là fab cation en Syrie à la personnalisation à
Roubaix et à la livraison partout en France.

, ,tvtAlEK FALLoUH, iondateur d€ Tânll

expliquent-ils.
Leur atout dans ce secteur tlès
corcurr€ntiel ? < Un€ grande
réactivité. On maîtrise la
chaîne de A à Z. On vajusqu'à
choisir le ffl pour faire tisser si
besoin. On importe l€s textiles,
on met au point le Proiet avec
le client. On livr€ très rapide-
ment avec deux passages de
transponeurs par tour dans nos
locaux D. Sur Roubaix et âu Ha-
vre. ils ont des possibilités de
stockage impo antes : 6 mil-
lions d€ pièces. Ils répondent à
tout type de commande, de 50
à 30.000 pièces.

Au fostlval d'Avlgnon
et à Roland Garros
Et du coup, des cli€nh aussi dif-
férents quc le département de
Seine Maritimc, ltl BNP pour Ro-
iand Garros, une comPagnie
lhéâtrale qui particiPe au festi
val d'Avignon, les hypermar-
chés Leclerc, des reslaurants ct
casinos, ou cncore des événe-
ments comme la grânde Ar-
mada à Rouet ou I'opération
été au Kioépolis de Lomme. Un
commercial a é1é cmbâuché
pour démarchcr directem€nt
les clients, sans loujours Pâsser
pâr dcs inlcrmédiaires (âgences


